Instrukcja dla sprzedawcy — Autora:

Jak doda¢d kurs do sprzedazy na stronie Styl-Studio

Ponizej znajdziesz szczegdtowe kroki, ktére pomoga Ci zarejestrowac sie jako sprzedawca, dodaé kurs i

zarzgdzad jego sprzedazg na stronie Styl-Studio.

I. Rejestracja jako Autor — sprzedawca

1. Przejdz na strone logowania:

e Otworz strone https://stylstudio.eu/moje-konto/

e Po prawej stronie wpisz e-mail i hasto, ktérym bedziesz sie postugiwaé, nastepnie wybierz
Jestem sprzedawcy i kliknij ZAREJESTRUIJ SIE
2. Wypetnij formularz rejestracyjny:
Podaj wymagane dane:
m Imie i nazwisko.
m Adres e-mail.
m Nazwa sklepu (np. nazwa Twojego kursu lub marki).
e Zaakceptuj regulamin i kliknij Zarejestruj sie.
3. Zaloguj sie do panelu sprzedawcy — Autora:
Po zatwierdzeniu rejestracji przez administratora, mozesz zalogowac sie do swojego konta na

stronie https://stylstudio.eu/panel-sprzedawcy.

Il. Konfiguracja profilu sprzedawcy — Autora

1. Przejdz do Panelu Sprzedawcy — Autora:
e Po zalogowaniu przejdZ do Ustawienia.
2. Wprowadz dane sklepu:
W zaktadce Ustawienia Sklep:
m Wpisz nazwe swojego sklepu.
m Dodaj logo sklepu i baner (opcjonalnie).
e W zaktadce Metody ptatnosci:
m Wprowadz dane do wyptat: numer konta bankowego.

m Zapisz ustawienia.


https://stylstudio.eu/moje-konto/
https://stylstudio.eu/panel-sprzedawcy

Ill. Dodawanie kursu do sprzedazy

1. Przejdz do zaktadki ,,Produkty”:
e W Panelu Sprzedawcy kliknij Produkty, a nastepnie Dodaj nowy produkt.
2. Woypetnij szczegoty produktu (kursu):
e Nazwa produktu: Wpisz nazwe kursu.
e Opis: Wpisz szczegotowy opis kursu, w tym:
m Czego klient sie nauczy.
m Dla kogo przeznaczony jest kurs.
m Zagadnienia omawiane w kursie.
m Nalezy wzorowaé sie na opisach istniejgcych kursow.
e Cena: Podaj cene kursu.
e Zdjecie gtéwne: Dodaj zdjecie reprezentujgce kurs (np. baner, miniature kursu).
3. Wybierz kategorie:
W sekcji Kategoria mozna wybraé odpowiednig kategorie dla swojego kursu, jezeli nie ma nalezy
zgtosi¢ nazwe do Administratora z prosbg o wstawienie nowej kategorii (poda¢ nazwe).
4. Oznacz produkt jako wirtualny:
e Zaznacz opcje Produkt wirtualny, poniewaz kurs jest trescig cyfrowa.
5. Zapisz produkt:
6. Kliknij Przeslij do zatwierdzenia. Administrator strony sprawdzi i zatwierdzi kurs przed jego
publikacja.
IV. Przesytanie materiatéw do kursu
1. Plik filmu oraz skryptu/konspektu edukacyjnego:

e Film nie moze przekracza¢ 400 MB, mozna przestaé przez wetransfer.com na adres

biuro@stylstudio.pl.
e Skrypt mozna przesyta¢ w formacie: doc, docx lub PDF z mozliwoscig kopiowania.
e Zdjecia do skryptu nalezy przesta¢ w formacie jpg 1500 x 1080 px, maksymalnie 500 kb.
e Wraz z materiatami nalezy przestac informacje ile lekcji zawiera kurs i jaka jest kolejnos¢.
e Wyzej wymienione materiaty bedg integralng czescig wystawionego kursu, ktéra bedzie
dostepna do nauki.

e Wszystkie przestane materiaty dydaktyczne zostang wstawione na strone przez Administratora.


https://wetransfer.com/

V. Zamowienia

1. Sprawdzanie zamoéwien:
e W Panelu Sprzedawcy przejdz do zaktadki Zamdéwienia.

e Znajdziesz tam liste zamodwien, w tym dane klientéw i zakupione kursy.
VI. Sledzenie zarobkéw

1. Przejdz do zaktadki ,Zarobki”:

e W Panelu Sprzedawcy zobaczysz podsumowanie zarobkdéw:
m Catkowity dochéd.
m Prowizje potrgcane przez platforme.
m Kwoty do wyptaty.
2. Woyptata srodkow:

Po osiggnieciu minimalnej kwoty (250 zt) do wyptaty mozesz poprosié o przelew srodkdéw na swoje

konto w zaktadce Metody ptatnosci.
VII. Obstuga klientow

1. Odpowiadanie na pytania:

e Administrator bedzie przekazywat zadawane pytania od kursantéw,

e Autor zobowigzany jest odpowiada¢ na pytania klientéw do 24h w dni robocze.

VIII. Promocja kursu

1. Tworzenie promocji:

e W zaktadce Produkty mozesz obnizy¢ cene kursu na okreslony czas, np. z okazji $wiat lub

specjalnych wydarzen.
2. Udostepnianie kursow:

Skopiuj link do swojego sklepu lub kursu i udostepnij go w mediach spotecznosciowych,

newsletterach lub na forach tematycznych.



IX. Wazne informacje

® Przestrzeganie regulaminu: Upewnij sie, ze opis kursu jest zgodny z jego zawartoscig i nie
wprowadza klientéw w btad.

e Terminowe odpowiedzi: Odpowiadaj na pytania klientéw jak najszybciej, aby budowac pozytywne
relacje.

e Regularne aktualizacje: Upewnij sie, ze tresci kursu sg aktualne i poprawne.

Podsumowanie

Dzieki intuicyjnemu Panelowi Sprzedawcy mozesz:

e tatwo dodawac produkty;
o Sledzi¢ zamdwienia;

e Woypftacaé zarobki.
W razie pytan lub problemdw, skontaktuj sie z nami.

Powodzenia w sprzedazy Twoich kursow!



